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PREFATA AUTORULUI
LA EDITIA ORIGINALA

IN FIECARE capitol al acestei cirti este mentionat secretul
de a face bani, datoritd ciruia au ficut avere peste 500 de
oameni foarte bogati pe care i-am studiat atent pe o perioada
de mai multi ani.

Secretul mi-a fost adus in atentie de citre Andrew Carnegie,
cu peste un sfert de secol in urma. Istetul si simpaticul batran
scotian mi l-a dezviluit in treacit, pe cind eram doar 'un
biietan. Apoi s-a lisat pe spate in jiltul lui, cu o scinteie
veseld in ochi, si m-a privit atent, ca si vadi daci sunt sufi-
cient de inteligent pentru a intelege adevarata importanti a
lucrurilor pe care mi le spusese.

Cind a vizut ci am prins ideea, m-a intrebat daci as fi dis-
pus si petrec doudzeci de ani sau mai mult pregitindu-mai si
ofer aceasti idee lumii, oamenilor care, necunoscind secretul,
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Gandeste si vei fi bogat

ar putea trece prin viata din esec in esec. I-am spus cd vreau
si, cu ajutorul domnului Carnegie, m-am tinut de promisiune.

Volumul de fatd contine secretul, care a fost pus in prac-
tici de mii de oameni din aproape toate domeniile de activi-
tate. Domnul Carnegie a avut ideea ca formula magica prin
care a acumulat o uluitoare avere si fie pusid la dispozitia
oamenilor care nu au timp si studieze cum se fac banii si a
sperat ci as putea verifica si demonstra soliditatea formulei
prin intermediul experientei oamenilor de toate profesiile. E1
era de pirere ci formula ar trebui predati in toate scolile si
universititile publice si si-a exprimat opinia ci, daca ar fi
predati cum trebuie, ar revolutiona atit de mult intregul sis-
tem de invitimant, incit timpul petrecut la scoala ar putea
fi redus la mai putin de jumitate.

Experienta pe care a avut-o cu Charles M. Schwab si cu
alti tineri de genul domnului Schwab l-a convins pe domnul
Carnegie cd mult din ceea ce se predi la scoala nu are nici
o valoare in ceea ce priveste castigarea existentei sau acu-
mularea bogitiilor. El a ajuns la aceasti concluzie pentru cd
luase in firma sa mai multi tineri, dintre care multi nu aveau
decit cateva clase, si, pregitindu-i ca si foloseascd aceastd
formuli, a dezvoltat in ei aleasa artid de a fi lider. Mai mult,
pregitirea oferitd de acesta le-a adus averi tuturor celor care
i-au urmat instructiunile.

In capitolul despre credinti vei citi uluitoarea poveste a
organizirii giganticului United States Steel Corporation, asa
cum a fost aceasta conceputd si dusi la indeplinire de unul
dintre tinerii prin care domnul Carnegie a dovedit ci for-
mula sa va functiona in cazul tuturor celor care sunt prega-
titi si o foloseascd. Aplicand secretul, acel tinir — Charles
M. Schwab — a produs o avere uriagd atit in bani, cit si ca
OPORTUNITATE. Pe scurt, aceasta punere in practica a teoriei
a adus o avere de sase sute de milioane de dolari.

Aceste fapte — si e vorba despre fapte bine cunoscute
aproape de citre oricine il stia pe domnul Carnegie — iti dau
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o.idee clard in privinta avantajelor pe care ti le poate aduce
citirea acestei cdrti, cu conditia sd STII CE iTI DORESTI.

Inainte si fi trecut prin douizeci de ani de verificare prac-
tici, secretul a fost transmis unui numar de peste o suta de
mii de oameni, care l-au folosit in beneficiu personal, asa
cum fusese planul domnului Carnegie in acest sens. Unii au
ficut averi cu ajutorul lui. Altii I-au folosit cu succes pentru
a crea armonie in familiile lor.

Secretul la care mi refer a fost mentionat de nu mai putin
de o suti de ori pe parcursul acestei cirti. Nu a fost numit
direct pentru ci pare si functioneze mai eficient cind este
doar dezviluit si ldsat la vedere, acolo unde CEI CARE SUNT
PREGATITI si il caUuTA il pot primi. De aceea domnul Carnegie
mi l-a dezviluit pe ticute, fird a-l numi in mod clar.

Daci esti GATA si-l pui in aplicare, vei recunoaste acest
secret cel putin o data in fiecare capitol. Ag vrea si am pri-
vilegiul si-ti spun cum vei sti ci esti pregatit, dar asta te-ar
priva de multe dintre beneficiile pe care le vei avea cand vei
face singur descoperirea, in felul tiu.

In timp ce scriam aceasti carte, fiul meu, care incheia pe
atunci ultimul an de facultate, a luat manuscrisul capitolului
doi, l-a citit si a descoperit singur secretul. A folosit informatia
atat de eficient incat a preluat direct un post de mare raspun-
dere, cu un salariu de inceput mai mare decét ar cstiga un
om obisnuit. Povestea sa a fost descrisi succint in capitolul doi.
Cind o vei citi, poate vei alunga impresia pe care o vei fi avut
cind ai inceput sa citesti aceastd carte, anume aceea cd ea ar
promite prea multe. $i daci ai fost vreodata descurajat, daci ai
avut de depisit dificultiti care au scos sufletul din tine, daca
ai incercat si ai dat gres, daca ai fost vreodatd handicapat de o
boali sau afectiune fizicd, povestea descoperirii facute de fiul
meu si a folosirii formulei Carnegie se poate dovedi a fi oaza
din Desertul Sperantelor Pierdute pe care o cauti.

Acest secret a fost folosit intens de presedintele Woodrow
Wilson, in timpul Primului Rizboi Mondial. A fost transmis
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fiecirui soldat care a luptat in rizboi, invelit atent in instrui-
rea de care a beneficiat inainte si plece pe front. Presedintele
Wilson mi-a spus ci acesta a reprezentat un factor important
pentru stringerea de fonduri necesare rizboiului.

La inceputul secolului XX, Manuel L. Quezon (pe atunci
Comisar Rezident al Insulelor Filipine) a fost inspirat de acest
secret in vederea cstigirii libertitii pentru poporul filipinez,
pe care l-a condus ulterior in calitate de prim presedinte al siu.

Un lucru straniu legat de acest secret este cd toti cei care
il afli si-l folosesc ajung si fie efectiv impinsi spre succes,
depunind foarte putin efort, si nu mai accepti vreodati ese-
cul! Daci te indoiesti de acest lucru, studiazd numele celor
care l-au folosit, oriunde au fost mentionati, verifici realizi-
rile lor i convinge-te.

Niciodati NU PRIMESTI CEVA FARA SA DAI ALTCEVA IN SCHIMB!

Secretul la care mi refer nu poate fi obtinut fari a plati un
pret, desi pretul este mult mai mic decat valoarea acestuia.
Cei care nu-l cauti cu tot dinadinsul nu-l pot avea cu nici un
pret. Secretul nu poate fi oferit gratis si nu poate fi cumpirat
cu bani, deoarece el vine in doud pirti. O parte se afld deja
in posesia celor care sunt pregititi pentru el.

Secretul ii slujeste la fel de bine pe toti cei care sunt prega-
titi s3-1 afle. Educatia nu are nici o legituri cu el. Cu multi
vreme inainte si ma fi niscut eu, secretul a ajuns in posesia
lui Thomas A. Edison, iar acesta l-a folosit atit de inteligent
incét a devenit cel mai important inventator din lume, desi
avea doar trei luni de scoala.

Secretul a fost transmis unui asociat in afaceri al dom-
nului Edison. Acesta l-a folosit atit de eficient incat, desi pe
atunci castiga doar 12 000 de dolari pe an, a acumulat o avere
mare si s-a retras din activitate inci din tinerete. i vei gisi
povestea la inceputul primului capitol. Aceasta ar trebui si
te convingi ci bogatiile nu-ti sunt inaccesibile, ci ai in con-
tinuare toate sansele sa fii ceea ce-ti doresti sa fii, cd de bani,
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faim; recunoasteressi fericire pot avea parte toti cei care sunt
pregatiti si hotdrati si beneficieze de aceste binecuvantari.

De unde stiu aceste lucruri? Ar trebui sa ai deja raspunsul
inainte si termini de citit aceastd carte. Poate il vei gasi chiar
in primul capitol sau poate il vei gisi la ultima pagina.

In timpul celor douizeci de ani de cercetare, activitate
pe care am desfisurat-o la cererea domnului Carnegie, am
analizat sute de oameni bine-cunoscuti, dintre care multi au
recunoscut ci si-au acumulat vastele averi cu ajutorul secre-
tului lui Carnegie. Printre acesti oameni s-au numdrat:

Henry Ford
Theodore Roosevelt
William Wrigley
John Wanamaker
James J. Hill

Wilbur Wright
William Jennings Bryan
Woodrow Wilson
William Howard Taft
Elbert H. Gary

King Gillette
Alexander Bell

John D. Rockefeller
Thomas A. Edison
EW. Woolworth

Clarence Darrow

Aceste nume reprezintd doar o micd fractiune din sutele
de americani renumiti ale ciror realiziri, de naturi financi-
ari sau altfel, dovedesc ci aceia care inteleg si aplicd secretul
lui Carnegie ajung pe treptele inalte ale realizarii in viata. Nu
am cunoscut vreodati un om care si fi fost inspirat si folo-
seasca secretul si care si nu fi ajuns si dob4dndeasca un succes
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notabil in.demeniul de activitate ales. Nu am cunoscut vreo
persoani care si se distingd din multime sau si dobandeascd
averi de orice fel firi si detini acest secret. Din aceste doud
fapte trag concluzia ci secretul este mai important, ca parte
a cunostintelor esentiale in scopul autodeterminirii, decat
orice cunostinte obtinute prin ceea ce este stiut sub denumi-
rea populara de ,educatie”.

In fond, ce este EDUCATIA? S-a rispuns detaliat la aceastd
intrebare. Multi dintre acesti oameni aveau extrem de putind
scoali. John Wanamaker mi-a spus cindva ci putina scoald
pe care o avea o dobandise cam la fel cum o locomotiva
moderni ia api, ,luind-o cu lingura, din mers®. Henry Ford
nu a ajuns si faci liceul, ca si nu mai vorbim despre vreo uni-
versitate. Nu incerc si minimalizez valoarea scolarizarii, dar
vreau si-mi exprim cea mai sincera convingere ca aceia care
stipanesc si aplici secretul vor ajunge departe, vor acumula
averi si vor negocia cu viata in conditiile lor, chiar dacd nu au
multi ani de scoald.

Undeva, pe misuri ce citesti cartea, secretul la care md
refer va ,siri“ de pe pagini si va iesi in relief in fata ochilor
tii, DACA ESTI PREGATIT(A) sA-L DEscoPERI! Cind va apirea,
il vei recunoaste. Indiferent daci primesti semnul in primul
sau in ultimul capitol, opreste-te pentru o clipd cind ti se
reveleazi, pentru ci acea ocazie va insemna cel mai impor-
tant punct de cotituri al vietii tale.

Trecem acum la capitolul intai si la povestea dragului
meu prieten, care a recunoscut atat de generos ca a vazut
semnul mistic si ale cirui rezultate in afaceri reprezinta o
dovadi suficientd ci a procedat cum trebuie. In timp ce-i
vei citi povestea, dar si cAnd vei citi celelalte povesti, nu uita
ci protagonistii se confruntd cu problemele importante ale
vietii asemenea tuturor celorlalti oameni din lume: probleme
care provin din incercarea de a-si cistiga pinea, de a gisi
sperantd, curaj, multumire si pace sufleteasci, de a acumula
bogitii si de a se bucura de libertatea trupului si a sufletului.
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Nu uita, de asemenea; pe masura ce parcurgi cartea, ca ea
descrie fapte reale, nu povesti inventate, scopul ei fiind acela
de a transmite un mare adevir universal prin care toti cei
care sunt PREGATITI pot invita nu doar CE SA FACA, CI $I CUM
sA PROCEDEZE! Si pot sd primeascd, de asemenea, STIMULUL
NECESAR CA SA DEMAREZE LUCRURILE.

Ca ultim cuvant de pregitire, inainte si incepi primul
capitol, imi permiti sd-ti ofer o scurta sugestie care-ti poate
da un indiciu prin care poate fi recunoscut secretul lui
Carnegie? Iatd — ORICE REALIZARE, ORICE BOGATII DOBAN-
DITE INCEP cU O 1DEE! Daci esti pregitit sd afli secretul, deja
detii jumdtate din el; prin urmare, vei recunoaste imediat
cealaltd jumitate in momentul in care iti va ajunge in minte.

Napoleon Hill, 1937
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CAPITOLUL

PUTEREA GANDULUI

Omul care si-a ,géndit” parteneriatul
cu Thomas A. Edison

Cu ADEVARAT, ,gindurile sunt lucruri®, si inca lucruri puter-
nice ciAnd sunt ingeminate cu claritatea scopului, perseve-
renta si 0 DORINTA ARZATOARE de a le transpune in bogatii
sau in alte obiecte materiale.

Edwin C. Barnes a descoperit cit este de adevirat faptul
ca oamenii GANDESC s1 SE IMBOGATEsC. Nu a ficut aceastd
descoperire dintr-odati. Ea a venit treptat, incepind cu
DORINTA lui ARZATOARE de a deveni partener de afaceri al
marelui Thomas Edison.

Una dintre principalele caracteristici- ale Dorintei lui
Barnes era claritatea. Dorea si lucreze cu Edison, nu pentru
el. Observi atent descrierea modului in care Barnes a trecut
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la transpunerea DORINTEI sale in realitate i vei intelege mai bine
cele treisprezece principii care duc la acumularea bogitiilor.

Cénd aceastd DORINTA, sau acest impuls al gindirii, i-a
trecut fulgeritor pentru prima dati prin minte, Barnes nu
era in postura si actioneze in baza acestui gind. Doui obsta-
cole ii stiteau in cale. Nu-l cunostea pe domnul Edison si
nu avea destui bani pentru a-si plati biletul de tren pina la
Orange, New Jersey.

Aceste dificultiti erau suficiente pentru a-i descuraja pe
majoritatea oamenilor de a mai incerca si-si indeplineascd
dorinta. Dar dorinta lui Barnes nu era una obisnuita! El era
atit de hotarat si giseascd o cale de a-si indeplini dorinta,
incét a decis in final sa cdlatoreasca ,,precum un bagaj“ in loc
si se lase invins. (Pentru necunoscitori, asta inseamni ci a
mers in East Orange cu un tren de marfi.)

El s-a prezentat la laboratorul domnului Edison si a anuntat
ca venise si intre in afaceri cu inventatorul. Vorbind, peste ani,
despre prima sa intilnire cu Barnes, domnul Edison spunea:
»otatea acolo in fata mea, arita ca un cersetor ordinar, dar era
ceva in expresia de pe fata lui care-mi didea impresia ci e hoti-
rit si obtini lucrul pentru care venise. Invitasem, din ani de
experientd cu oamenii, cd atunci cAnd un om isi DORESTE cu
adevirat atit de profund un lucru incét e dispus si-si mizeze
intregul viitor pe o singuri carte pentru a-l obtine, acela va cis-
tiga cu sigurantd. I-am oferit oportunitatea pe care a cerut-o,
deoarece am vizut ci se hotarase sa nu plece pAna nu reuseste.
Evenimentele ulterioare au dovedit ¢ nu ficusem o greseala®

Ceea ce i-a spus tAnirul Barnes domnului Edison cu acea
ocazie e mult mai putin important decit ceea ce gindea. Edi-
son insusi a spus asta! Nu infatisarea l-a ajutat pe Barnes
sa initieze colaborarea cu Edison cind a ajuns pentru prima
dati in biroul acestuia; infitisarea sa era categoric defavora-
bild. A contat ceea ce GANDEA Barnes.

Daci importanta cruciala a acestei afirmatii ar putea fi
transmisa fiecirui om care o citeste, restul cartii ar fi inutil.
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